合肥北极牛科技有限公司

“雏鹰计划”—校园招聘简章
招聘职位：

	职位名称
	岗位核心职责
	任职核心资格
	待遇标准
	福利

	市场营销咨询顾问培养生（渠道）
	通过电话及网络等手段触达全国同行业公司，让它们成为我们的分销商
	统招本科及以上学历，市场营销、工商管理、知识产权等经管类专业优先考虑，应届实习生或毕业1年内

	起步待遇：无责底薪4K+高额提成（10-25个点）+高额月度激励奖金（500-5000）

	五险

加班打车费报销
每日零食
婚育礼金
带薪年假
法休
节假日/生日福利
团建费
（9）慰问金等其他国家规定的福利


	市场营销咨询顾问培养生（终端）
	通过电话及网络等手段触达全国B端企业客户，直销公司相关产品
	统招本科及以上学历，市场营销、工商管理、知识产权等经管类专业优先考虑，应届实习生或毕业1年内

	起步待遇：无责底薪4K+高额提成（10-25个点）+高额月度激励奖金（500-5000）

	

	专利工程师培养生
	负责我司外观、实用新型、发明专利撰写
	统招本科及以上学历，理工科专业背景，应届实习生或毕业1年内
	起步待遇：基础工资1.5K+案件提成

综合待遇：8-10K/月
	

	知识产权流程岗培养生
	负责知识产权产品客户对接与流程提交
	统招大专及以上学历，专业不限，应届实习生或毕业1年内
	起步待遇：3.5K-4K底薪+提成

综合待遇：5K-6K/月
	

	财务/审计岗培养生
	负责我司财税所代账业务及会计师事务所审计业务工作
	统招本科及以上学历，财务/审计等相关专业，应届实习生或毕业1年内
	起步待遇：4-5K底薪+提成

综合待遇：6-8K/月
	


我们能提供：
福利健全：五险一金、加班打车费报销、宿舍安置、每日零食、团建费、婚育礼金（结婚888元、生育666元）、带薪年假、法休、节假日/生日福利、慰问金等其他国家规定的福利。
综合收入高：以我司销售岗为例-销售年人均单产200万/年，骨干销售年薪20-30万、销售管理年薪60-100万，我们的宗旨是让敬业于公司的员工都能赚到钱，以提高人均业绩单产为标准（以上信息可提供在职人员收入流水证明） 

你将能得到：

高于业内的薪酬待遇水平

健全的人才培养机制：1年内将你打造成科技企业服务行业资深销售骨干或其它职能专业人士（系统化的培训课程、师带徒机制、外部培训等）
完善的晋升发展机制：职能纵向发展、跨职能横向发展
•营销类纵向发展路径（以下为营销培养生培养期结束后，未来晋升职级方向，其它职能亦有晋升通道）
	职级
	岗位
	底薪总额（不含工龄工资）
	工龄工资

	P1
	销售咨询顾问
	4500
	在公司任职每满1年，增加100元/月，任职满5年500元/月封顶。

	P2
	高级销售咨询顾问
	5000
	

	P3
	见习销售主管
	5500
	

	M0
	销售主管
	6000
	

	M1
	见习销售经理
	7000
	

	M2
	销售经理
	8000
	

	M3
	高级销售经理
	9000
	


•营销类提成模式

	级别
	岗位
	个人提成
	团队提成

	P1
	销售咨询顾问
	去成本后毛利 10%到 25%，25%封顶

0<毛利金额<1 ，提成 10%

1≤毛利金额<2 ，提成 11%

2≤毛利金额<3 ，提成 12%

3≤毛利金额<4 ，提成 13%

4≤毛利金额<5 ，提成 14%

5≤毛利金额<6 ，提成 15%

6≤毛利金额<7 ，提成 16%

7≤毛利金额<8 ，提成 17%

8≤毛利金额<9 ，提成 18%

9≤毛利金额<10 ，提成 19%

10≤毛利金额<11 ，提成 20%

11≤毛利金额<12 ，提成 21%

12≤毛利金额<13 ，提成 22%

13≤毛利金额<14 ，提成 23%

14≤毛利金额<15 ，提成 24%

15≤毛利金额 ，提成 25%
	/

	P2
	高级销售咨询顾问
	
	/

	P3
	见习销售主管
	
	/

	M0
	销售主管
	
	团队人均毛利 1% ~5%（不包含管理者个人毛利）
0<人均毛利金额<1 ，提成 1%

1≤人均毛利金额<1.5 ，提成 2%
1.5≤人均毛利金额<2 ，提成 3%
2≤人均毛利金额<2.5 ，提成 4%
2.5≤人均毛利金额 ，提成 5%

	M1
	见习销售经理
	
	团队人均毛利 2% ~10%（不包含管理者个人毛利）
0<人均毛利金额<1 ，提成 2%

1≤人均毛利金额<1.5 ，提成 4%
1.5≤人均毛利金额<2 ，提成 6%
2≤人均毛利金额<2.5 ，提成 8%

2.5≤人均毛利金额 ，提成 10%

	M2
	销售经理
	
	

	M3
	高级销售经理
	
	


我们的核心工作职责（销售岗为例）

1、渠道销售咨询顾问：通过电话及网络等形式开发、整合全国同行业、财税公司或具备大量B端企业客户资源的公司，让它们成为我们的分销商，以自身开发的客户家数及整体拿货金额算提成，走量。

2、全国终端销售咨询顾问：通过电话及网络等形式直销触达全国（不含安徽省）B端科技型企业，给他们提供资质类、知识产权类产品，以相对高的单价（高毛利）获取丰厚提成，走质。

我们的江湖地位

1、我们是安徽企业服务行业龙头TOP公司，综合实力安徽第一梯队（政府项目申报、知识产权、财税审计、资质认证）

2、科技企业服务领域最全产品线

3、以给客户提供业内综合产品低定价、高服务引领安徽企业服务市场
4、安徽唯一一家上述全产品线均能自主交付的公司
联系方式

简历投递邮箱：2419456772@qq.com
咨询热线（微同）：13856952113（人力资源部-盛先生）
